
CURRICULUM VITAE

CoGNOME;  Gaba l lo

NOME:  Giann i  G iuseppe

DATA DI  NASCITA:  05  /  A5  /7912

I ,UOGO DI  NASCITA:  Nardo '  {Le)

CITTADINANZA:  i1 -a l iana

RESIDENZA:  Nardo '  (Le  )

v  1 A :  v e t r o c e - L - L a  r o

CELLT 392/'7'7'7 1't1 9 FAx: 0833/567256 MAIL: q i anni qClgflggll l lCll. l !

STATO CIVI I ,E :  ce l ibe

SERVIZIO MIL ITAREi  asso.L to  (Uf f i c ia .Le  d i  complemento)

PROFESSIONE: Agente di Com,'nercio Enasarco

TTTOLI  CONSEGUITI :  D ip loma d i  Rag ion ie re  consegu i to  ne l  1991

LINGUE:  Ing fese  e  Spagno lo  ( l i ve l lo  sco las t ico)

A T T I V ] T A ' :
DaL 7991 Agente  d i  cornmerc io  in t rodot to  in  var ie  ca tegor ie  merceo log iche
(abb i  q f  iamento ,  p ro  fumer ia ,  pe f le t te r ia ,  acce  s  sor i  moda)  per  la  Pug l . ia

AZIENDE ATTUALMENTE RA.PPRESENTATE :
camomi l fa  SPA (Sub agente  d i  zona iDa l  2006 a ]  2012 agente  d i re t to )

Francesca Conoc i  Beachwear  (cos tumi  da  bagno iDa l  A '7  /2012)
p  i  -  L  p ^ H  / F h l - ì : ^ 1  j  ì r , è - ' o  d a l  0 9 / 2 0 1 2 )
Gio  Ce l l in i  M i lano(borse  donna)
lb i r i k in i  (  b j  )
Mercant ia  (b j  )
L r ty  Bnoeme (D l  )
Bus iness  Brand (cas lo -Good Fe l la  z  )

AZIENDE TRAfTATE NEL TEMPO:
*  S , D .  s e i  e  s é t t è  s . r . l .  (  C i e l o  A f t o ,  K e r a m i n e  H .  T o p e x a n )  S t r u t t u r a ;
*  M e d i t e r r a n e a  s . r . f  .
*Bac í  &  Abbracc i  (come sub-agente)
*  Be l fan t i  Pe l fe t te r ie
*  Ber r i land  s r l

CONOSCENZE,  CAPACITAI  E  COMPETENZE:
*  Buona conoscenza de l  s ls tema opera t ivo  XP e  de i  p r inc ipa l i  pacchet t i

app-Lacar . rv r -  u r r l ce .
*  . ì r - f  imè e :nar i fÀ  re laz ionaf i  e  d i  med iaz ione e  sp icca ta  p ropens ione a l  favoro

da gruppo.
'  O t t j n Ì a  c a p a c i t à  o r g a n i z z a r i v a  d i  p e r s o n e  e  b u o n a  p r o p e n s i o n e  a L l a

p ian i f i caz ione d i  p rograrnmi  e  p roget t i .

PRI NC I PAI,I CORST DI FORMAZ]ONE:



*  Cone preparare  una v is i ta
*  Gest ione de l  tempo
*  G e s t i o n e  d e i  c o n f l i t t i  e  n e g o z a a z Ì o n e
*  Come lavorare  Per  ob le t t l v r
*  Lavoro  in  team
* Comunrcaz lone e  s t rument i  d i  marke t ing  come argomentaz ione d l  vend i ta

Aù lar rzzo  i l  t ra t tamento  de i  m ie i  da t ì  a i  sens i  de l la  Legge su f  .La  pr ivacy  D lsg

7 9 6 / 2 4 4 3 .

c ì a n n i  G a b a l Ì o

Glann i  Gaba. l  f  o
S a f e s  A q e n t
, .ú i i i .  i  ra r lcescacc i Ìac i .  l .  i
3 9 2  1 1 1  1 ' 1 1  9


